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Esox, “non siamo open source,
ma |I nostro gestionale & gratulto

La societa bolognese offre una versione base
del prodotto di punta in ‘unlimited free licence’

DI DANIELE LAZZARIN

E’ un pacchetto software
gestionale, non ¢ un open
source, ma ¢ gratis. Si tratta di
Silver Lake Express, prodotto
da una piccola software house
bolognese, Esox In-
formatica, che ha
lanciato allo Smau
questa versione base,
e soprattutto Unlimi-
ted Free License, del suo siste-
ma gestionale di punta, Silver
Lake Enterprise. “E’ un’offer-
ta che vale fino a cinque utenti
simultanei, con funzionalita di
contabilita, ciclo attivo e pas-
sivo, e logistica — ci spiega
Maurizio Anselmi, direttore
commerciale di Esox -. Non
¢’¢ trucco, non ¢ una versione
‘a tempo’ : di certo non incas-
seremo soldi dalle licenze, ma
almeno ci garantiamo visibili-
ta e diffusione senza spendere
in pubblicita”.

Esox impiega circa venti
persone tra dipendenti e colla-
boratori fissi, con fatturato in-
torno ai 700mila curo I’anno.
“I1 nostro prodotto, Silver La-
ke, nasce intorno al 2000: ab—
biamo circa 3.000 p i
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circa un milione e mezzo di
euro nell’evoluzione e nel-
I’ampliamento del prodotto:
“Non riuscivamo a reggere i
costi, e cosi, tramite I’associa-
zione AP, siamo andati in
Romania — racconta
Anselmi -. Abbiamo
fondato una filiale a
Sibiu, dove ora lavo-
rano quattro inge-
gneri usciti dalla locale uni-
versita, e siamo riusciti a tene-
1e bassi i costi di sviluppo an-
che grazie a Skype, con cui
abbiamo abbattuto le spese te-
lefoniche™.

Ora I’idea ¢ di aprire
un’altra filiale a Chisinau, in
Moldova, “comunque siamo
riusciti a ridurre i costi di svi-
luppo ¢ quindi a far crescere il
prodotto: a questo punto il no-
stro problema era di guada-
gnare visibilita”. E” nata cosi
I’idea di un nuovo modello ba-
sato sulla licenza gratuita:
“Abbiamo messo a punto la
versione Express, e abbiamo
deciso di lanciarla allo Smau:
Iobiettivo fondamentale & di
farci conoscere, ¢ per questo
n la soluzi anche

attive, e tra i prmclpali clienti
CEA Estintori, I’ente certifi-
catore Cermet, e socicta indu-
striali come Dromos, Gigant e

su sistemi di scambio P2P co-
me eMule”.

In questo nuovo modello,
Esox conta di realizzare fattu-

Ker”. Nel tempo, la software
house bolognese ha investito

rato in corrisp degli
upgrade delle aziende utenti

Lofferta di Esox si basa sulla soluzi

ERP Silver Lake. Client/ e

windows object onenled glra suWindows XP e Vista (e presto anche su

Linux) e cop lo atti

€ passivo, logistica, e

integra la gestione etichette RFID, grazie all'alleanza con Softwork, con il
MES Opera di Open Date, con Preactor per la schedulazione di
produzione, e con ['analisi di Crystal Report. Silver Lake Express ¢ una
versione base del prodotto di punta, con contabilita (fino al bilancio),
logistica, ciclo attivo e passivo con limite massimo di 5 utenti concorrenti.
Esox offre inoltre soluzioni per il controllo di gestione (Skipper) e la

gestione qualita (QualiWare).

E’un’of-
ferta che
vale fino a
cinque
utenti simultanei, con
funzionalita di
contabilita, ciclo attivo
e passivo, e logistica:
non ¢’é trucco, non &
una versione ‘a tempo’

MAURIZIO ANSELMI, DIRETTORE
COMMERCIALE DI ESOX

dalla sesta postazione in poi,
con il passaggio alla versione
Enterprise di Silver Lake,
“che ¢ lo stesso prodotto,
quindi non impone di migrare
dati, archivi e interfacce, ma
dispone di 120 moduli e varie
integrazioni, oltre ovviamente
a molti piti campi e masche-
1e”. Inoltre Anselmi punta an-
che sui servizi a pagamento,
per esempio la teleassistenza
remota con interazione sul ter-
minale dell’utente (70 euro al-
Pora), I’installazione guidata
telefonica passo per passo via
Skype (70 euro all’ora) o lo
scaricamento delle modifiche
per nuove normative di legge
per 99 euro all’anno.

“Si puod pagare anche con
Paypal: insomma, un’azienda
utente di Express in teoria pud
non avere mai a che fare con
noi direttamente”, sottolinea
Ancelmi fewl



